
POR QUE PUBLICAR UM CASE DE SUCESSO EM UM CANAL
ESPECIALIZADO É MAIS PODEROSO DO QUE APENAS PUBLICAR
NO BLOG DA SUA EMPRESA?

Quando uma empresa publica um case de sucesso no próprio blog,
ela está falando sobre si mesma. É uma comunicação legítima e
importante, mas que muitas vezes é vista pelo mercado como
autopromoção. Já quando o mesmo case é publicado em um canal
especializado, ocorre algo muito mais poderoso: O conteúdo ganha o
peso de uma validação externa.

Em outras palavras: Não é apenas a sua empresa dizendo que faz um
bom trabalho — é um canal de mídia independente, reconhecido
pelo setor, escolhendo dar visibilidade à sua história. Essa diferença
muda completamente a percepção do público.

3 RAZÕES PARA TRAZER SEU CASE DE SUCESSO PARA A BSM

Autoridade e Credibilidade – A BSM já é reconhecida como
referência no setor. Ter sua marca associada a esse canal transfere
automaticamente autoridade e reforça a confiança.

Indicação Implícita – Quando um veículo especializado decide
publicar o seu case, ele funciona como uma espécie de selo de
aprovação, uma recomendação indireta para o mercado.

Alcance Qualificado – O público da BSM já está segmentado e é
formado justamente por quem decide, influencia e busca soluções
dentro do setor. Ou seja, sua mensagem chega a quem realmente
importa.

Publicar no blog da sua empresa é necessário para manter sua
própria base informada, mas publicar em um canal especializado é
como ter um terceiro influente apresentando a sua empresa ao
mercado, com muito mais impacto e legitimidade.
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COMO FUNCIONA

✔ Sua empresa nos envia um case de sucesso estruturado (Texto +
imagens); A estrutura deve ser: Desafio > Solução > Resultado.

✔ Nós publicamos no Brazilian Security Market;

✔ A publicação é impulsionada no LinkedIn ADS, através da nossa
Company Page, garantindo que os setores e empresas que você
deseja impactar verão o conteúdo;

O QUE ESTÁ INCLUSO

Publicação no portal Brazilian Security Market;

Impulsionamento via LinkedIn ADS (Company Page da BSM);

Segmentação estratégica definida junto ao cliente ( Setores,
cargos, empresas-alvo);

Geração de reputação e autoridade digital para sua empresa;

IMPACTO IMEDIATO

Alcance qualificado no LinkedIn, a maior rede B2B do mundo;

Fortalecimento da sua marca junto a tomadores de decisão;

Prova social dentro de um portal (Neutro) do mercado;

INVESTIMENTO

1 salário mínimo nacional (Cotação AGO/2025: R$ 1.518,00)
*20% do valor é destinado para compra de tráfego (Linkedin ADS);
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